A E-Mail-Marketing

Einfach. Effektiv. Zeitsparend.

Dein Kundenavatar / idealer Kunde

1. Mache dir kreativ ein detailliertes Bild von deinem Kundenavatar (Leseravatar),
sodass du dich mit ihm wie mit einem Freund identifizieren kannst und genau
weil3t, was er sucht, braucht und nicht braucht.

a) Personliche Daten:

Name: Alter:
Familienstand:

Beruf:

Hobbies:

Wohnsituation:

b) Erscheinungsbild

Aussehen:

Charakter:

c) Angste, Frustrationen, Probleme:

Finanziell:

Gesundheitlich:

Emotional:

Familiar:

Spirituell:
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d) Wiinsche

An der Oberfléache:

Kernwiinsche:

Wenn ich

(Kern-Problem) nur geldst hatte, ware mein Leben so

viel einfacher & dann konnte/ware ich endlich

(Kern-Wunsch).

e) Wen méchtest du magnetisch anziehen und wen abstoBBen?

Magnetisch zu ... AbstoBend fir ...
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2. Schreibe eine ausfiihrliche Beschreibung deines Kundenavatars.

Gehe dabei spielerisch vor und male dir deinen “Freund in N6ten” so detailliert,
dass du eine Beziehung aufbauen kannst und ihn bildlich dir gegeniber siehst.
Alle deine Mails wirst du direkt an deinen “Freund” persodnlich formulieren.

Stelle die Beschreibung deines Kundenavatars in die Facebookgruppe - dort

geben wir uns untereinander Tipps in Bezug auf die Klarheit und Zielgenauigkeit
der Beschreibung.
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Aktionsschritte - dein Kundenavatar

InN
InN
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