
Betreffzeilen – Chart: H
ole dir von diesen M

öglichkeiten Inspirationen für deine B
etreffzeile! D

u kannst sie m
it den Program

m
en auch A

/B
 Splittesten!

N
UTZEN

 / PO
SITIVES ERG

EBN
IS

“W
ie D

u...” / “W
ie m

an ...”
Personalisiere: “Vornam

e, ...”

“Schreibe eine M
ail, die jeder öffnet.”

“M
ehr Energie und Lebensfreude m

it ...”
“Lebe schadstofffrei m

it der N
atur!”

„W
ie du in 7 einfachen Schritten deine 

Produktivität verdoppeln kannst.“ „W
ie du 

m
it 6 ätherischen Ö

len deine G
efühle 

kom
plett reinigst“ „W

ie du fülliges und 
glänzendes H

aar bekom
m

st“

„M
athilde, Antw

orten auf deine Fragen“ 
„Peter, w

arum
 hast du m

eine M
ail nicht 

geöffnet?“ „D
eine Aktion ist gefordert, 

Claudia“

PRO
BLEM

 / SCH
M

ERZ
“X G

eheim
nisse zu …

”
Sprich direkt die Zielgruppe an

“Schluss m
it dem

 M
ailchaos”

“Stress und Überforderung ade”
““Schlaflose N

ächte gehören der 
Vergangenheit an“

„7 G
eheim

nisse für den stressfreien Alltag“ 
„3 Tipps, w

ie du in deinen Pausen Energie 
tanken kannst“ „7 W

ege zu m
ehr Vitalität 

und G
lücklichsein“

„Achtung, H
eilpraktiker, “ 

„Kannst du schw
er einschlafen?“ 

„Für alle M
assagefreunde: ...“

Schm
erz versus W

unsch
“W

arum
 ...”

Eröffnungsw
orte, die N

eues ankündigen

„G
esund alt w

erden statt krank und jung 
sein“ „D

uftende Entspannung anstatt 
stinkender Alltagsstress“ „Schlafproblem

e 
oder schläfst du w

ie ein Baby?“

„W
arum

 ich endlich w
ieder entspannt 

schlafen kann“ „W
arum

 m
ich m

eine 
Kollegen gefragt haben, ob ich im

 Urlaub 
w

ar“ „W
arum

 ätherische Ö
le ein Schlüssel 

für dein W
ohlbefinden sind“ 

„Endlich: Savvy M
inerals auch in 

D
eutschland erhältlich “ „Achtung: 

Brandneue Infos von der Convention” 
„N

eu: D
ie Seedlings-Produkte für unsere 

Kleinsten“

W
arne dein Publikum

/W
idersprüchlichkeit

Faszinierende Frage
D

ringlichkeit / Verknappung

“Kurzurlaub aus der Flasche”
„D

ie Convention w
ird dein Leben 

verändern“ „N
ach 6 W

ochen w
ill dein 

Körper die Ö
le nicht m

ehr m
issen“ „Lass die 

G
efühle fliegen“ „W

er braucht schon die 
N

atur?“

„W
elches Ö

l ist das beste für dich?“ 
„Kom

m
st du m

orgens nicht aus dem
 Bett?“ 

„W
as fehlt dir, um

 erfolgreich zu sein?” 
“Kennst du schon das Schlum

pf-Ö
l?”

„H
eute ist deine letzte Chance, bei der 

Raindrop dabei zu sein“ „N
ur noch 1 Platz 

frei ...“ „H
eute ist deine letzte Chance, dein 

M
ailchaos endlich zu retten.”

E-M
ail-M

arketing – Einfach. Effektiv. Zeitsparend. 
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